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三井住友海上と

貴社のデータを組み合わせ

三井住友海上と
インターリスク総研が分析

分析結果をもとに

価値提供

ご支援の流れ

RisTechでご支援できること

「Risk」×「Technology」

RisTech

太陽光発電設備に関する
エリアマーケット分析に
ご関心はお持ちでしょうか？

分析サービス

太陽光エリアマーケット分析

RisTech（リステック）では、400件以上のご支援実績※をもとに、三井住友海上や

インターリスク総研がデータ分析を行い、貴社が抱える課題の解決をサポートします。
※三井住友海上が2023年12月末までに分析のテーマを問わず、ご支援した社外のプロジェクトの数。

保険には、未来を変えるチカラがある。

予 防 補 償 リカバリー
事故・災害を未然に防ぐ お客さまのシーンに合った補償を提供 回復を支援する

補償前後のソリューション ～提供価値の変革～

事故発生前 事故発生時 事故発生後

本サービスでは、三井住友海上が保有するデータをもとに太陽光パネルの
設置推奨エリアを可視化し、貴社の販促活動をサポートします。

太陽光パネル設置に
おいて重要な要素

日照時間

被災率

三井住友海上が保有するデータ

延床面積

環境車
所有率

戸建て
世帯数

建築年

耐火構造

貴社の販売戦略に
応じた示唆提供



サービススケジュール

提供の流れステップ 成果物イメージ・注意事項

ヒアリングシート

秘密保持契約

Poc版分析レポート

正式版分析レポート
またはダッシュボード提供

⚫貴社へお伺いし、現在の課題を

ヒアリングします

⚫ また、現在どのようなデータを

お持ちであるか確認します

⚫サンプル画面をご覧いただき、PoC版※

分析報告書のレイアウトを決定します

⚫貴社データをお預かりする場合のみ

データ提供のご準備・ご提供を

お願いします

⚫課題や保有データから取り組む分析

テーマを決定します

⚫必要性に応じてデータ授受に関する

秘密保持契約などを締結します

⚫三井住友海上がPoCのデータ分析を

実施します

⚫本格的な分析の実施内容について

検討します

⚫ インターリスク総研が分析を本格的に

実施します

⚫結果に基づき、実際の施策アイデア

についても討議します

⚫ PDCAを回しながら、新たに発見された

課題に関するデータ分析や、より貴社業

務に沿ったデータ分析のご提供に向けた

継続的な支援も可能です

⚫ 現在の課題

⚫ 検討している取組み

⚫ 保有データ など

⚫ 企業秘密の扱い

⚫ データの扱い など

分析結果・に関するレポート

を作成・ご提供します

本格分析を踏まえた分析結果・施策案に

関するレポート（または、ダッシュボード）を

作成・ご提供します

約１～２か月

案件によって決定

約１か月

提案

分析テーマ
決定

データ
準備・提供

分析
本格実施

高度化

無償

有償

PoC分析

約１～3か月

※ PoCとは（Proof Of Concept）の略で、

新たな取り組みの実現可能性や効果に

ついて事前に検証することを指します。

イメージ

イメージ

サンプル画面

2

イメージ

MS&ADインターリスク総研株式会社
https://www.irric.co.jp/
＊MS&ADグループにおいてリスク関連サービス事業の中核を担っています。

>紹介元：三井住友海上代理店

>ソリューション提供元

>三井住友海上オフィシャルHP

https://www.ms-ins.com/solution/
（補償前後のソリューション～提供価値の変革～）

補償前後のソリューション ～提供価値の変革～

こちらから
アクセス
できます

本ソリューションは三井住友海上のご契約者さまに限らず、すべてのお客さまにご利用いただけます。

三井住友海上および代理店は、プライバシーポリシーに則り、個人情報を適正に取り扱います。
本ソリューションにかかる契約に関連してソリューション提供元が取得したお客さまの個人情報を、
お客さまの同意に基づき提供を受け、三井住友海上および代理店が取り扱う他のソリューションや
商品（損害保険等）の案内、提供等に利用することがあります。取得する個人情報は、三井住友海上の
委託先の米国に所在するサーバへ保存されます。


